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Consórcio Nacional Massey Ferguson

Consórcio pioneiro e líder no Brasil consolida-se como alternativa de investimento
Com 25 anos de atuação, o Consórcio Nacional Massey Ferguson foi o primeiro consórcio a comercializar tratores no país, e hoje conta com 300 grupos formados, mais de nove mil consorciados ativos e mais de 37 mil máquinas entregues. Líder no seu segmento, o CNMF responde por 56% do mercado agrícola de consórcios. Em 2004, foram entregues 1.500 máquinas e neste ano a previsão é de 2.000 máquinas.

Um diferencial do Consórcio Nacional Massey Ferguson em relação às outras administradoras é que o consorciado não paga taxa de adesão e pode flexibilizar os pagamentos em função do seu recebimento. Assim, o consórcio Massey se torna uma opção mais econômica do que o financiamento. A aprovação do crédito é simples, rápida e desburocratizada. Ao adquirir uma cota de consórcio, o consorciado programa a retirada do bem e não fica dependendo da liberação de verba do governo.

O Consórcio Nacional Massey Ferguson é ainda o único do mercado que realiza megaassembléias com 100 máquinas entregues em uma única noite. Quatro destas assembléias já foram realizadas e a próxima, a do Grupo 330, será no dia 29 de setembro de 2005, com transmissão ao vivo pelo Canal Rural (35 Sky e Net).

Como funciona o consórcio de máquinas agrícolas

“A forma de pagamento é o produtor rural quem faz, de acordo com a necessidade ou possibilidade. Temos condições de fazer pagamentos menores em determinados períodos, e maiores em outros períodos. É o que temos feito, por exemplo, com a cana-de-açúcar em São Paulo, adequando o pagamento à sazonalidade da cultura”, explica o Diretor do Consórcio Nacional Massey Ferguson, Cláudio Chiminazzo.
O cliente pode adquirir toda linha de produtos da marca Massey Ferguson com o prazo de pagamento em até 120 meses, podendo escolher a melhor forma de pagamento. O CNMF tem planos mensais, trimestrais, semestrais, anuais e pequenas contribuições mensais com reforços semestrais. As antecipações de pagamento que forem feitas na ordem inversa (da última para a primeira) podem ser ofertadas como lance. 

O consorciado também pode negociar com a concessionária o trator usado como parte do pagamento do lance ou negociá-lo com a concessionária onde adquiriu a cota. 
Vantagens do CNMF

• Garantia de entrega da fábrica

• Compra programada

• Atendimento em todo o território nacional

• Sem juros

• Maior prazo de pagamento: até 120 meses (10 anos)

• Maior número de máquinas entregues por assembléia

• Máquina usada como lance

• Sem taxa de adesão
Mais informações: www.cnmf.com.br 
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